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Baste chef och foretagare,

Hur gar det d& med
I&gkonjunkturen?

Den frégan stéller jag vid i stort
sett varje nytt besok jag har.

Svaren varierar.

- En har kant sig hart drabbad,
ett par stora kunder har dragit
ner pa bestallningarna.

- N8gra har kunder som ocks8
dragit ner pa bestallningar,
men det har kompenserats av
att andra okat.

- En del har hort ryktet om att
det ska bli sadmre, men inte
kant av det annu.

- En del, framforallt de som
saljer till exportforetag, menar
pa att den svaga svenska
kronan goér att vi ar
konkurrenskraftiga och tror inte
pa ndgon vasentlig nedgdng.

Synergier - viktigt for en
kOopare

Det viktigaste vid en forsaljning av foretag, och
vardet, ar givetvis hur det ser ut i dag och vad man
presterat de senaste dren. Men det finns dven annat
som kan lyftas fram.

En kopare tittar mycket pd historien. Men som saljare, och
framforallt féretagsmaklare, maste man lyfta fram framtiden.
Hur kan bolaget se ut om 2-3 &r med en ny hungrig &gare?

Det finns en del saker man maste kunna bedéma:

1. Kundstocken

Finns det négra synergier med kdparens kunder? Kan
kdparens produkter aven saljas till saljarens kunder? Blir vi
tillsammans en starkare leverantér?

2, Produkter/tjanster
Kan saljarens produkter/tjanster aven komma kdparens
kunder tillgodo, dvs. ge synergier aven har?

3. Marknaden
Kommer saljaren in pé en ny marknad, produkt eller geografi,
genom forvarvet? (Oftast ar detta den baste kdparen.)

4. Personal
I dessa tider med brist pa utbildad arbetskraft har denna

punkt blivit allt mer viktig vid forvarv av bolag.

5. Synergier




Borsen lever sitt eget liv, dar ar
det uppat.

I forra veckan gick nagon ut
med att 1dgkonjunkturen
kommer att vanda under
2020...

Mycket ar psykologi, det boérjar
pratas om att det ska bli séamre,
olyckskorparna i massmedia
hakar p3, i de stérre bolagens
styrelserum manas till
forsiktighet och vips blir det
sjalvuppfyllande.

Men precis som tidigare galler:
- Var vaksam pa de signaler
som kommer frén framforallt
kunder

Allan M8rtensson
AM Foretagsformedling AB
0705-46 94 94

www.amforetag.se

Visdomsord i
november

Radfraga

Tveka inte att be seniora
kolleger som varit i samma
situation om rad. De kommer
sakerligen med vardefull input
som du kan anvanda..
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SWEDIS|
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Vi ar Féretagspartner till IM
- Individuell Manniskohjalp.
www.manniskohjalp.se.

IM ar en svensk
bistandsorganisation som
kampar for att utrota
fattigdom och utanférskap.

Synergier, synergier, synergier... Saljaren och
foretagsmaklaren maste leta fram de synergier som kan finns
nar de tva bolagen blir ett, for att kunna motivera en sa
rattvis kdpeskilling som méjligt.

Framtiden

Det ar egentligen inte bolaget av idag som ska bedémas, utan
hur det kan se ut om 2-3 &r med ny &gare. Detta skapas
forvisso till stor del av kdparen, men han far en flygande start
genom att kdpa ett bolag som &r 18ngt kommet pa vagen.

Allan M&rtensson

Foretag till salu

Har nedan finner du ndgra av de féretag som jag har
inne till forsaljning just nu. En total sammanstallning av
alla objekten finner du pa denna lank:
http://amforetag.se/salja-foretag/foretag-till-salu.aspx

Mekanisk verkstad
Smidesverkstad, inriktning mot byggsektorn. Oms ca 35 mkr.

Behandling av behov
Behandlar behov av alkohol, droger, spel. Oms ca 5 mkr.

Rostfri mekanisk industri
Tillverkning 8t livs- och processindustri i rostfritt. Oms ca 15
mKkr.

E-handel B-2-B inom skonhet
Utrustning och férbrukningsmaterial. Oms ca 4 mkr.

Industrifastighet
Ligger i Landskrona, ca 850 kvm - Pris 4,0 mkr.




Ett viktigt verktyg ar hjalp
till sjalvhjalp till
entreprendrer, for att de
genom sina féretag ska
kunna lyfta sig sjalva ur
fattigdom.

VVS-foretag
Mindre bolag inom VVS-branschen - Oms ca 7 mkr
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